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* Dans un contexte globalisé et digitalisé, le Mas-
ter Management et Business Development forme
aux métiers du développement d’affaires, de la
vente et du management de la relation clients.
A Pissue du Master, les étudiants seront préts a
appréhender les enjeux et les défis stratégiques
et commerciaux auxquels sont confrontés les en-
treprises de toutes tailles, dans tous les secteurs,
en France ou a I’étranger.

* L’équipe pédagogique est constituée d’un pool
d’enseignants chercheurs, spécialistes du mana-
gement, de la stratégie, du marketing et de la
vente en France et a I’international.

* Possibilité de faire une année de césure entre
le M1 et le M2, jusqu’a un an d’expérience pro-
fessionnelle grace au stage réalisé en France ou
a I’étranger (stagede M1: 2 a5 moiset M2: 4 a
6 mois).

* Les salariés et les apprentis sont dispensés de
stage.

¢ En e-learning, possibilité de faire le M1 et le M2
en apprentissage.

* En M2 e-learning tous les examens et controles

Objectifs de
la formation

Le Master Management et Business Develop-
ment a pour objectif de former des managers
opérationnels du développement commercial
et de la relation clients de haut niveau dans un
contexte international et digitalisé. La formation
comprend une dimension managériale, com-
merciale, marketing et digitale qui permet aux
étudiants de contribuer au développement de
grands groupes mais aussi de PME et d’élabo-
rer une stratégie commerciale et de la mettre
en ceuvre dans tous les secteurs d’activités, en
France comme a l'international.

Perspectives
professionnelles

[> Business developper

[> Business development manager
[> Chargé de projet digital

[> Chargé de projet RSE

[> Chef de projet relations clients

Conditions d’acces

MASTER 1:

* pré-sélection sur dossier de candidature sur la plate-forme MonMaster et entretien de recrutement

MASTER 2 : Prérequis : Ml

» Accés direct pour les étudiants titulaires d’'un M1 Marketing et Business Development de I'Université de Montpellier et/
ou du M1 Management et Business Development de I'Université de Montpellier.

* Pour les autres étudiants, sélection sur dossier de candidature.

* Une fois admis, les candidats doivent procéder a une double inscription : au CNED Lyon ou au CNF (AUF) de

leur pays de résidence et a Montpellier Management.

» Frais de scolarité : Les droits universitaires sont identiques a ceux des filieres en présentiel auxquels s’ajoutent
des droits spécifiques demandés au titre des prestations d'enseignement a distance.

’hr lle A.R.- ex étudiante Master e-learning AUF
(Cameroun). Profitant d'un temps mort comme il peut
en arriver dans une carriere, je me suis inscrite en Mas-
ter 2 Management et Business Development elearning.
Gréace a cette formation j'ai acquis de nouvelles connais-
sances mises en pratiques dans la gestion des activités
commerciales et marketing qui m’étaient demandées
par mon employeur. La formation en ligne m'a permis de
concilier travail et apprentissage avec comme avantage
notable un dipldbme a faire valoir dans plusieurs pays.
L'organisation des cours en groupe de matieres et les
devoirs a réaliser, sont un plus qui favorise I'assimilation
et la mise en pratigue immédiat des enseignements re-
cus. Son suivi demande toutefois I'adoption d'une bonne
discipline mais l'effort consenti est récompensé. La qua-
lité de mon rendement s’est significativement améliorée
et cela a été un accélérateur pour ma carriére qui s'en

est trouvée relancé’ ’

i . Le cursus en e-learning m’a permis de com-
pleter ma formation tout en concrétisant mon pro-
jet de mVinstaller aux Etats-Unis sans difficulté. Jai
méme pu effectuer mon année de M2 en alternance
a distance dans une entreprise francaise. Les cours en
asynchrone permettent de s’adapter a n’importe quel
fuseau horaire ou emploi du temps. Bien que la forma-
tion requiére beaucoup de discipline et d’autonomie,
les nombreux travaux en groupe favorisent le contact
avec les autres étudiants et empéchent l'isolement.
Finalement, le master m’a apporté des compétences
completes et variées tout en me permettant d’acquérir
une solide expérience professionnelly ’

continus sont réalisés a distance. Les étudiants > Chef de zone export
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n’ont pas a se déplacer.
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Retrouvez les contacts
de I'équipe pédagogique et les
détails de cette formation sur

Partenaires

[> Key account manager

AU SERVICE DE TOUTES LES REUSSITES
o

https./www.montpellier-management.ft/
formations/e-learning-moma/

[> Responsable des partenariats
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[> Responsable e-commerce




